
Porque cuando suenas 
necesitado, pierdes fuerza

Qué decir: "Busco un rol donde 
pueda aportar valor real, resolver 
problemas y generar resultados 
desde el inicio

Porque quien se justifica, se 
debilita y el reclutador lo nota

Qué decir: "Fue una etapa de 
transición; hoy estoy listo, 
enfocado y con total disponibili-
dad para mi siguiente paso

Porque el mercado 
no contrata quejas, contrata 
criterio y mentalidad

Qué decir: "Hubo retos, aprendí 
mucho y ahora busco un entorno 
donde pueda crecer y aportar con 
más impacto

Porque si tú no tienes claridad, 
nadie la tendrá por ti

Qué hacer mejor: Llega con estos 
puntos claros: lo que sabes hacer, 
lo que aportas y lo que buscas

No pidas trabajo, 
ofrece valor.
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No te justifiques, 
responde con seguridad.
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No hables como víctima, 
habla como profesional
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No vayas a entrevistas 
"a ver qué pasa"
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